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De nada a todo

Sandro Meléndez

El método salvaje para pasar de una mentalidad de escasez a una de abundancia.

El método salvaje para pasar de una mentalidad de escasez a una de abundancia.

Si estds empezando en el mundo de las ventas, si tocaste fondo, si te sientes estancado o si
tu negocio muestra resultados, pero quieres mas, debes saber algo: esa inconformidad no es tu
enemigo. Es un motor. Y este libro, su combustible.

Aca encontraras aprendizajes, experiencias y honestidad salvaje. Pero, sobre todo, herramientas
sencillas de poner en practica para pasar de la NADA al TODO. No importa tu edad ni tu punto de
partida. Este libro te dara los recursos, las estrategias y las pautas para organizarte, priorizar y
cumplir tus objetivos. No lo postergues: el todo esta ahi, esperandote.

Sandro Meléndez

Tiene veinte afios de experiencia como vendedor. Asimismo, ha sido supervisor, jefe de servicios y
gerente comercial en diferentes empresas.

Inicio sus estudios profesionales en las areas de comunicaciones y marketing, mientras que, a la
par, estudiaba teatro y tenia una banda de rock. A pesar de tener muy pocos recursos, siempre
encontraba una solucién creativa para todo.

En el 2006 fund6 Motivarte Per(, una consultora especializada en educaciéon comercial hoy
presente en toda Latinoamérica. Gracias a ella, ha desarrollado més de 5000 entrenamientos a
equipos comerciales y disefié una metodologia practica de ensefianza en ventas, basada en una
dindmica entre el objetivo, el feedback y las preguntas de poder. Ademas, ha incursionado en la
aplicacion de herramientas de conexion como la metéfora, el storyselling, la comedia y la reflexion,
cuya finalidad es mover emociones. Sandro es Unico en su estilo.

En la actualidad, Motivarte Per( ha logrado posicionarse como la empresa para el desarrollo y
fortalecimiento del talento de equipos comerciales con mas demanda en Latinoamérica.



